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Jakub Korner:
Nelietam

Zbytocne
v oblakoch”

Liptovska dopravna spolocnost VIETOR®, s. r. 0.,
v sucasnosti disponuje dvadsiatimi
nakladnymivozidlami Mercedes-Benz Sprinter,
na ktorych mesacne uskutocni vyse tristo

preprav v ramci celej Europy.

hoci nepatri medzi dopravné giganty, na-

priek tomu je Gspesna, stabilizovana a za svo-

ju profesionalitu v podnikani pozitivne hod-

notena aj v zahranici. Aj to bol dovod, preco

sme polozili niekolko otazok jej majitelovi
Jakubovi Kérnerovi...

Priznam sa, Ze ma ako prvy zaujal nazov vasej spolocnosti...
- A nie ste jediny. Vietor je synonymom ¢ohosi rychle-

ho a také su aj sluzby, ktoré pontukame. A nakoniec, svoju

rolu pri jeho kreovani zohral aj fakt, Ze ide o pomerne Iah-
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ko a dobre zapamitatelny slovensky
nazov.

Uvadzate, ze podnikate osemnast
rokov, no vasa spolocnost je na trhu
az od roku 2004.

- ... avSak ako zivnostnik Jakub Korner
— Vietor som zacal podnikat s jednym au-
tom - ako jeho vodi¢ a vlastne v3etko, ¢o
si to vyzadovalo - uz od roku 2000. Priznam sa, nebol to lahky
Start podnikania, pretoZe som sa vrhol do niec¢oho, ¢omu som
spociatku vobec nerozumel.

Nerozumel? A aj napriek tomu ste sa na to dali?

- Vystudoval som stavebnictvo. Rozhodol som sa v§ak podnikat
v autodoprave. Bavilo ma $oférovanie, a tak ako mlady, tak trochu
naivny ¢lovek plny entuziazmu som si povedal, Ze si ktiipim auto
a budem robit dopravu. Hned, po kratkom ¢ase som ,,vytriez-
vel“. Priznavam, Ze z dne§ného pohladu som sa ,.hodil do vody
a pritom som este nevedel poriadne plavat®, a pomerne dlhy cas




sa zdalo, Ze mi m6j podnikatelsky zamer nevyjde. Casto som stal,
sedel doma na ,,zadku*, nebola praca, nebolo ¢o vozit. Bol som

v tomto segmente podnikania ,,panic“, bez akykolvek skusenosti a
kontaktov. Nastastie, v najtazsich okamihoch ma na zaciatku po-
drzala moja rodina — a to nielen finan¢ne, ale najmi moralne. Jej

aj dnes vdacim za vsetko.

Hovori sa, Zze tazko na cvicisku, lahko na bojisku...

- ... a plati to obrazne aj o mojom podnikani. Po pociatoénom
vyse trojroénom trapeni sa nastal ,,zlom“. V tom ¢ase som pod-
nikal stale sam, oproti sti¢asnosti, ked je nas aktualne vo firme
tridsaf a disponujem dvoma desiatkami vozidiel. Aviak prave
v tom ¢ase, po troch rokoch trapenia sa, som prvé firemné vo-
zidlo vymenil za svoj prvy Mercedes-Benz Sprinter. S nim sym-
bolicky prislo aj obdobie rastu spolo¢nosti. Aj preto som ostal
verny len tejto znacke vozidla.

Zaujima ma, ¢i okrem vasho spokojného pocitu zo zlo-
mu v podnikani, hral pri vybere Sprinterov tlohu este
nejaky iny faktor...

-
. i,

- Sprintery maju oproti konkurencii priestorovii vyhodu,
pri¢om su velmi dobré aj z hladiska bezpecnosti a prevadz-
ky. Nehovoriac o ich bezkonkurenénom benefite v podobe
asisten¢nych sluzieb. Ich servisna siet v ramci celej Europy
je jedine¢na, o len potvrdzuje, Ze ide o renomovanu au-
tomobilovii znacku a s fiou suvisiaci profesionalny pristup
k zakaznikom.

V pripade naej firmy to je zasttipenie spolo¢nosti Mo-
tor-Car v Poprade, kde som vozidla nielen kupoval, ale kde
ich aj v pripade potreby servisujem. Mame vel'mi korekt-
nu, obojstranne pozitivne vnimanu spolupracu, ¢o sa odra-
zilo aj na tom, Ze poslednych osem Sprinterov som kupoval
uz cez lizingovu spolo¢nost Mercedes-Benz Financial Servi-
ces Slovakia.

Pre aku klientelu zabezpecujete autodopravu?

- Ide takmer vyhradne o automobilovy priemysel — au-
tomobilky a ich subdodéavatelov v ramci Slovenska a celej
Euroépy. Nasi vodici absolvuju vi¢sinou vzdialené trasy do
Spanielska, Portugalska, Velkej Britanie, ¢i Skandinavie.
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Snazime sa o to, aby sme mali vzdy

Mame ale skusenosti aj z menej tradi¢nych krajin ako Ma-
roko, Cyprus, Malta, Turecko, ¢i r6zne ostrovy.

Spominali ste automobilky. Nemate teda len jedného vy-
hradného klienta, pre ktorého poskytujete svoje sluzby?

- Nie. Postupom ¢asu sme dokazali svoje dopravné portfo-
lio diverzifikovat do takej miery, Ze nie sme existen¢ne za-
visli od jedného velkého dodavatela, lebo pracujeme pre
mnozstvo mensich. Je to mozno pracnejsie, naro¢nejsie na
¢as, no na druhej strane je to velka vyhoda v pripade, ak
niektory z klientov vypadne, ¢i na ¢as obmedzi objednavky
dopravy. Tato diverzifikacia klientov v ¢ase krizy pred de-
siatimi rokmi ochrénila nielen nasu firmu a zamestnancov —
ekonomicky sme sice nerastli, ale ani nepadali.

Neuvazovali ste aj o diverzifikacii podnikatelskych ak-
tivit, nielen klientov?

- Nie. Za tych osemnast rokov v podnikani som si v ramci au-
todopravy presiel skutoéne vietkymi poziciami a viem, ¢o je dnes
mojou - a aj firemnou silnou strankou. Drzim sa teda toho, comu
rozumiem a v ¢om sme dobri. ,,Nelietam zbyto¢ne v oblakoch.”

Robite pomerne dlhé trasy a aj preto ma zaujima, ako
casto obmienate vozidla za nové.

- To zavisi od najazdenych kilometrov, ale vi¢sinou po
troch az §tyroch rokoch, ked maju odjazdené asi 700 000 km.
Snazime sa o to, aby sme mali vzdy spolahlivé, bezpecné, ne-
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spolahlive,
bezpecné, neporuchové a na prevadzkove
naklady Co najefektivnejsie vozidla.
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poruchové a na prevadzkové naklady ¢o najefektivnejsie vo-
zidla. Vdaka tomu mame aj stabilizovany stav skusenych vo-
dicov, z ktorych st niektori u nas uz takmer pétnast rokov!

Zrejme aj to sa odrazilo na skutocnosti, Ze ste v roku
2014 ziskali prestizny certifikat FIATA Diploma in Frei-
ght Forwarding a o dva roky neskor vy, ako manazeér,
od Medzinarodnej tinie cestnej dopravy IRU, ocenenie
Top Road Transport Manager...

- Uvedené ocenenie, ako aj certifikat si nesmierne cenim,
pretoze ide o potvrdenie spravnosti nasej snahy vzdelavat vo-
dicov, robit pre nich skolenia o spravnom upeviiovani prevaza-
nych nékladov ¢&i vzdelavat disponentov. Nasimi skolitelmi st
naslovovzati odbornici zo Zilinskej univerzity. Sme profesiona-
li, ktori o svojej ¢innosti informuju cez svoju stranku aj verej-
nost. Ni¢ neskryvame. Zvy3uje to nas kredit a déveryhodnost
u klientov tak na Slovensku, ako aj v zahraniéi.

Kde vidite vasu firmu o pit ¢i desat rokov?

- Nemam megalomanské plany. Vzdy sme rastli pomaly,
ale o to stabilnejsie. Mojim cielom je teda udrzanie si kva-
lity, stability a postupny, hoci aj minimalny progres a rast.
A tiez - mat vlastné firemné priestory, postavené ,na zelenej
luke“, v ktorych by sme vedeli poskytnut nielen dopravné,
ale aj skladové a logistické sluzby. 4

Text a foto:Peter Skorna



